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Taller Nacional 



Proteger en los países mas relevantes para 

la invención 

 

Buscar posibles licenciatarios o socios en la 

protección 

 

Buscar estrategias de protección de 

empresas competidoras lideres 

 

 

 

 
 

Estrategias de protección  



 ¿ Conocer de los Recursos financieros 
disponibles? 

 
 Presentación 

 Redacción de patentes (incluido realización de figuras) 

 Tramitación de la patente 

 Traducciones  

 Tasas oficiales 

 

 Tramitación: 
 Contestación de observaciones  

 Anualidades (Desde 3er año en algunos países, aún sin 
concesión) 

 Tasas de concesión 
 

Entonces ..¿ Dónde patentar ? 



 Primero, la Solicitud nacional 
 
Menores costos (menos intermediarios) 
 Idioma local (No existen costos de traducción) 
Derecho de prioridad ( la fecha nacional es 

considerada en otros países y fija un momento 
particular)  
 

 Luego en el exterior. Pero .. ¿ En que países ? 
 
¿Mercado? 
¿Clientes/usuarios? 
¿Competidores/ infractores/licenciatarios? 
¿Es patentable en todos los países? 
Fortaleza legal de una patente en dichos países 

 

¿ Dónde patentar ? 



Bases que nos ofrezcan información 
estadística 
 

De uso libre y gratuito 
 
Patentscope 
Lens.org 
Patentinspiration 

 

¿ Que bases de datos usar ? 



¿ Países donde se desarrolla ? 

Patentinspiration.com 



¿ Países que reciben más patentes? 

 

Lens.org 



¿ Empresas que más patentan? 

Lens org 



¿ Evolución de patentes por país? 

Patentinspiration.com 



¿ Competidores , Licenciatarios ? 

Patentinspiration.com 



Evolución en el tiempo por empresa 

Patentinspiration.com 



 Recursos financieros para presentar, llegar 

hasta la concesión y pagar anualidades 

  Aprovecharnos del derecho de prioridad 

 ¿ Patente provisional? ¿ Ir directo a EEUU ? 

 ¿ Patentes nacionales vía derecho de 

prioridad? 

 ¿ Patentes regionales (patente unitaria EP) 

 ¿ Patente PCT ? 

 ¿ Patente regionales? 

 

Estrategias de protección 



¿ Dónde proteger ? 

 
Patentes vía nacional 



Patentes Regionales  

 

- Patente Unitaria Europea -  



Patente Eurasiática EAPO  



Patentes  Africanas Regionales 

ARIPO OAPI 



Tratado de Cooperación de Patentes 

PCT - 148 Países 



Caso mecánico 

Una empresa ha desarrollado en conjunto con la 
Universidad de su ciudad, una máquina para 
cosecha de caña de azúcar, y desea su analizar su 
patentamiento: 

 
¿ En que países le aconsejaría patentar la invención?  

¿ Que empresas debería contactar buscando socios o 
posible licenciatarios ? 

¿ Que lideres observaría en cuanto a estrategias de 
patentamiento? 



Encontrar la CIP 



Encontrar la CPC 



CPC 



Patentinspiration: planteo de búsqueda 



Patentinspiration: resultados 



Patentinspiration: principales solicitantes 



Patentinspiration: evolución por solicitante 



Países con mayor I&D 



Lens.org: planteo de búsqueda 



Lens.org: Resultados 



Lens.org: países de patentamiento 



Lens.org: Owner (US) 



Lens : CPC 



Deere & Co: Familia de patentes  



Marchesan Impl.: Familia de patentes 



¿ Dudas, consultas ? 

 

 

Muchas gracias ! 

 

 
Pablo Paz 

E-mail: pablo_paz@hotmail.com 


