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Para Controlar mas...

Hacer lo que depende
de nosotros al 200%



Modelos Conceptuales

Esquemas de la realidad
actual o deseada
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Un nuevo modelo para Nicaragua
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COMPETITIVIDAD

Lo que se puede hacer a nivel
de empresa
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LA EMPRESA ES
COMPETITIVA CUANDQO...

PUEDE APROVECHAR
COMERCIALMENTE
SUS VENTAJAS COMPETITIVAS
RESPECTO A LA COMPETENCIA

LA EMPRESA DEBE SER CAPAZ DE MANTENER Y
DEFENDER SUS VENTAJAS COMPETITIVAS
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LA VENTAJA COMPETITIVA

COMBINAR
Recursos
Habilidades
Conocimientos

Para colocar sus productos en el
mercadocon mayor VALOR
gue los productos de la competencia
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Competencia de la Empresa

AMBITO DE ACTIVIDAD
¢, General o especializada?
¢,concentrada o diversificada?
¢, Se va a expandir o a diversificar?

CAPACIDAD DISTINTIVA
Crear y combinar habilidades, conocimientos y recursps
para generar VALOR

VENTAJA COMPETITIVA
Como aprovechar capacidad distintiva (producto, mercado
tecnologia) para establecer posicion competitiva

SINERGIA
Ventaja competitiva + Actitud Estratégica + Creacion de Va

lor



Estrategias genéricas

Alto volumeny
alta cuota de
mercado

Hacer llegar la
diferencia al
cliente

Concentracion
Experiencia en
producto
EXxperiencia en
cliente




o BUSCAR
MODERNIZARSE ~—— NICHOS
/ \
LOGRAR
ASESORARSE ECONOMIAS
/ \ DE ESCALA
PROFESIONALIZARSE / ALIANZAS
ENFOCARSE BUSCAR

. PROTECCION



Las Oportunidades

La Célula Broker como modelo
de comercializadora de nuevo tipo
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Identificar
Necesidades
Clientes

Logistica Produccion Logistica
Interna Externa

Tecnologia Informacion y Comunicacio

n

Infraestructura

Factor Humano

Innovacion

Necesidades
Satisfechas

Cadena de valor agregado en una empresa
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Clientes  Célula Broker Empresas Productivas Apoyos

Gustos, Tendencias,
Preferencias

Disenos
Innovados

Disefia
Instrumentos
Comercializacion

Red de contactos con

[ Coloca en Sondas de Merca%o clientes o sus
distribuidores.

Red de empresas
productivas y de apoyo

[ Negociar Contratos
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Catalogc
de
Artesania




EXHIBIDORES INPYME

Manos de los artesanos
i0ué cree usted que hay en @ interior de estos exhibidores?

Exhibidores
de Madera

con piezas de |
Artesania | .

Encuentre la
aresania de
mejor calidad
y al mejor
precio.

Mserios
exdusivos e
incwvado

o



El Porta




Manosde  Trabajo con Participacion Catalogos de
Artesanos  Agregados en Eventos Artesanias
Comerciales Internacionales

Resto 22002

Microfer Apoyo a Exposicion
Navidena ExpoPyme Tecnologica
Diciembre Noviembre de Muebles
2002 2002 Noviembre
2003
Rueda de Microfer Rueda de Microfer
Negocios de Navidena Negocios Navidena
Cueroy Agosto Multilateral  Diciembre
Calzado 2003 Agosto 2003 2003

Marzo 2003



AliGra DESE

Sistema
Centro de
Documentacion e
Informacion
IStem
MICROFER y SIS
Otros Eventos .
de Ferias
. : Red de Apoyo
Experiencias POy
. — ala
Piloto e
Innovacion
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De |la Politica del Gobierno de La
Nueva Era para las PYME:

J
7~ (
o4 L\ I
- Do m—— N\
INSTITUTO NICARAGUENSE DE APOYO
A LA PEQUENA Y MEDIANA EMPRESA

Apoyo directo para conseguir nuevos mercados
y vender nuevos productos.

Promover nuevas formas de comercializacion
Transitoriamente — organismos especializados
en informacion

Promocion de Exportaciones a traves de
Ferias nacionales e internacionales
Agregados Comerciales en nuestras
Embajadas sean promotores de la
comercializacion.

Protocolos de acuerdos para abrir nuevos
mercados de productos competitivos y de
calidad.



Muchas Gracias !

HAROLD ROCHA
Director Ejecutivo

HUGO SANCHEZ MORALES ALFREDO GARCIA

JOSE MARIA BUITRAGO

Gestion de informacion e innovacion Coordinacion Interinstitucional Desarrollo Sectorial

ShellPlaza El Sol 1 c. al sur, 30dtsabajo. Edificio INPYME
@ (505) 2670682, 2788039 kvaleria@inpyme.com.ni
Fax (505) 2770598 Website: http:\www.inpyme.gob.ni
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